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12 I ROZHOVOR

SVATOPLUK NĚMEČEK: AMBICE ZMĚNIT GLOBÁLNÍ 
STANDARD ZDRAVOTNICTVÍ
Česká technologie Riocath ukazuje, jak lze vědecké know-how proměnit v produkt 
s globálními ambicemi. Nový typ katetru má zvýšit bezpečnost pacientů a současně 
snížit náklady spojené s následnou péčí. Svatopluk Němeček vysvětluje strategii 
expanze, možnosti škálování výroby i cestu k zahraničním trhům. Projekt přitom 
staví na patentové ochraně, automatizované výrobě a ambici prosadit českou 
inovaci jako nový standard v oboru.

20 I FINANCE

SPOŘÍME JAKO DIVÍ, ALE PROČ?
České domácnosti patří k nej spořivějším v Evropě, pohled na průměrná čísla 
však skutečnost výrazně zkresluje. Finanční majetek i tvorba nových úspor jsou 
koncentrovány především u domácností s vyššími příjmy, zatímco v celkovém 
bohatství stále dominují nemovitosti. Češi zároveň postupně přesouvají část peněz 
z bankovních vkladů do fondů a akcií. Petr Fejtek upozorňuje, že o skutečném 
investičním chování domácností přesto stále víme překvapivě málo.

Vývoj nabídkových úrokových sazeb hypoték a cen zdrojů
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42 I HYPOTÉKY

HYPOTEČNÍ TRH ZA POLOVINOU ROKU 2026
Hypoteční trh má za sebou mimořádně silné první pololetí, druhá část roku však 
přináší postupné ochlazení. Růst sazeb a změny podmínek investičních hypoték 
zpomalují produkci, domácnosti se ale novému prostředí zatím dokážou přizpů­
sobovat. Další vývoj bude záviset především na úrokových sazbách a geopolitické 
situaci. I přes zpomalení má letošní rok nakročeno k překonání dosavadních 
rekordů v objemu financování bydlení.

46 I ROZHOVOR

PAVEL JÍŠA: DŮVĚRA BUDE CENNĚJŠÍ NEŽ 
INFORMACE
Umělá inteligence a snadná dostupnost informací mění roli finančního poradce. 
Pavel Jíša vysvětluje, proč bude stále důležitější důvěra, zkušenost a schopnost 
vnímat finance klienta v širších souvislostech. V rozhovoru se věnuje také pro­
pojení investic a financování, využití majetku ve stáří a budoucnosti reverzních 
hypoték. Právě ty se podle něj mohou postupně stát běžnou součástí finančního 
plánování na stáří.
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