OBSAH

Uvod

[EEN

9.

. Psychologie prodeje

Rozvoj osobnich schopnosti

Osobni strategické planovani profesionalniho prodejce
Jadro prodeje

Profese prodejce

Jak motivovat lidi ke koupi

Jak ovlivnit rozhodnuti o koupi

. Jak hledat nové zakazniky: Jak naplnit svoji prodejni sit’

Jak délat acinné prezentace

10. Jak uzavirat obchod: Koncovka prodeje

Priloha A: Brian Tracy - fecCnik, konferenciér, uCitel na seminéafich

Pfiloha B: Brian Tracy International / Mezinarodni Skola Briana Tracyho

Priloha C: Moderni strategie prodeje

INDEX

13

23
42
66
92
127
149
171
192
230

270

310

311

315

317



