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Vazeny étenafi,

dospéli jste na posledni stranky téchto skript, které Vam mély pfiblizit management zahrani¢niho
obchodu nasi republiky v soudasnych podminkach po vstupu republiky do Evropské unie. Skripta
obecné popisuji vn&j ekonomické vztahy, zahraniéng obchodni politiku Ceské republiky a
zévazkové vztahy v mezindrodnim obchodnim a hospodéfském styku. Na tyto zékladni pojmy
potom navazuji sou¢asnou situaci v naich zahraniéné ekonomickych vztazich, pomémé podrobné
se vénuji vzniku a obsahu kupni smlouvy a formém vstupu na zahraniéni trhy. Posledni &4st skript
je vénovana podrobnému popisu prosazovani strategie nasi republiky na trhu EU a strategii naSeho
exportu v 1étech 2006 — 2010.

Skripta jsou koncipovana tak, aby Vam poslouzila nejen jako studijni opora predmétu
MEZINARODNI OBCHOD 1I, ale i jako praktickd pomiicka pro Vasi budouci praxi ve Vasich
firméch, které budou usilovat o rozsifeni Vaseho obchodu do zahraniéi. Bude-li tomu tak, potom
skripta splnila udel, ktery mu autofi chtéli vtisknout.
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