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Uvod
1. Vérte v uspéch
(a ten se zakonité dostavi...)
2. Pomahejte bliZznimu
(a ostatni pfijde samo...)
3. Kdo je vas zakaznik
(a co 0 ném mate védét...)
4. Bud’te u nas jako doma
(nebo se miiZete citit jeste 1épe...)
5. Co je na prvnim misté
(neklad’te na prvni misto zisk...)
6. Pocitejte do deseti
(spor se zakaznikem jest€ nikdo nevyhral...)
7. Chiiva a bezplatny poradce
(vdécnost jesté nevymriela...)
8. Bud’te fanatikem znalosti o svém podnikani
(lidé daji na odborniky...)
9. Neni reklama jako reklama
(nikomu nic nevnucujte...)
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10. Bud’te naladéni pozitivné
(olekavate prece od zdkaznika slovo ano...)
11. Pracujte na svych nedostatcich
(lez vazi vice nez skdla...)
12. V3e $patné je k néfemu dobré
(kdyZ vam tece voda do bot, pfemyslejte,
jak ji vyuzit...)
13. Ptejte se mysli
(nemedituji jenom Indové...)
14. Prekvapujte zadkaznika
(kazdy ma rad prijemné zpestfeni Zivota...)
15. Samotaiim nikdo nepomiiZe
(v dob& miru hledejte spojence pro dobu boji...)
16. Chlubte se svymi zakazniky
(vasi zékaznici si vas nevybrali jen tak ndhodou...)
17. Konkurence bez konkurence
(mnoho pudy je jesté neobsazeno...)
18. Vase konkurence je skvéla
(a vy se od ni ucite...)
19. Spatny zikaznik
(kdyz se potencialnimu zakaznikovi dafi nejhife,
je to ta prava chvile k jeho ziskani...)
20. Pycha predchazi pad
(i bohati musi slouzit...)
21. Méjte dobré napady
(a penize si vas najdou...)
22. Davejte, abyste dostali
(jak bohati bohatnou...)
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