
OBSAH:
6. 1. Co je Anti-Level Marketing
8. 2. Zásady při odměňování dle zařazení do ALM
10. 3. Využití ALM

3.1. Systém ALM v síti prodejců
14. 3.2. Systém ALM ve věrnostních nebo jiných klubech
20. 3.3. Systém ALM dle vzniku událostí

3.4. Zásady při odměňování dle vzniku událostí
28. 4. ZIP (Zákazník i prodejce)
30. 5. Všetečné otázky
31. 6. Jak aplikovat ALM do praxe v byznysu

7. Kde už mohu potkat ALM?


